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PRESENTACIÓN PARA NEGOCIOS

Diseño que inspira.
Tecnología que impulsa.
Una presencia que comunica tu valor. Herramientas que facilitan atender, vender y organizar tu
negocio.

Una necesidad Una posibilidad

Presentar y vender Sitios web, identidad, campañas y comercio electrónico

Organizar y atender Agendas, inventario, cotizaciones y seguimiento

Conectar y crecer Redes Wi-Fi, datos y aplicaciones por etapas

Doce aplicaciones que puedes probar.
Explora el catálogo desde tu celular. Sin registro, con información ficticia y recorridos interactivos.

Escanea y prueba.

www.altumlapaz.com
+52 612 212 5198
Instagram: @altumlapaz

Un proyecto claro desde el inicio.
Escuchamos tu necesidad, definimos el alcance, construimos y probamos contigo. El presupuesto detalla
entregables, revisiones y costos externos.
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SERVICIOS / UNA VISIÓN INTEGRAL

Más puntos de contacto.
Una misma dirección.
Cada servicio tiene su propio alcance. Podemos comenzar por una necesidad concreta y ampliar
por etapas.

Servicio Qué podemos trabajar

Diseño web Una página que explique tu negocio y facilite el siguiente paso.

Comercio electrónico Un recorrido de compra pensado para tus productos.

Aplicaciones y software Software que acompaña la forma en que trabajas.

Menús con QR Tu carta disponible desde el celular de cada cliente.

Agendas y reservas Servicios, horarios y citas en un mismo lugar.

Datos e inventario Información clara para decidir qué sigue.

Redes y Wi-Fi Conecta mejor cada espacio.

Marketing digital Una presencia que sabe qué comunicar.

Identidad de negocio Que cada punto de contacto hable de ti.

Bases de datos Información que tu equipo puede utilizar.

Aplicaciones móviles Tu proceso, al alcance de la mano.

Aplicaciones de escritorio Herramientas para tu estación de trabajo.

Equipos, materiales, pauta publicitaria, cuentas, licencias y servicios externos se acuerdan por separado. La viabilidad de
aplicaciones móviles y de escritorio se revisa antes de definir el desarrollo.
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ALTUM MENÚ

Menús digitales
Una carta digital que tus clientes consultan desde un QR. Actualiza productos y precios sin volver a
imprimir.

Para: Restaurantes, cafeterías, bares y negocios de alimentos.

• Categorías y búsqueda de platillos
• Carrito con resumen de pedido
• Precios y disponibilidad editables
• Carta preparada para compartir con QR

En la práctica: Un cliente consulta disponibilidad y arma su pedido desde la mesa. El canal de recepción se configura
en el proyecto real.

Prueba: Explora la carta, agrega productos y prepara un pedido de ejemplo.

ALTUM AGENDA

Agenda de servicios
Presenta tus servicios y permite elegir fecha, profesional y horario en un solo recorrido.

Para: Barberías, estudios, salones y profesionales que trabajan con citas.

• Catálogo con duración y precio
• Horarios por profesional
• Reservas y cancelaciones
• Panel de ocupación

En la práctica: Una estética organiza citas sin tener que reconstruir la conversación de cada cliente.

Prueba: Elige un servicio y reserva un horario de demostración. Después consulta o cancela tu cita.

Adaptamos identidad, contenido y reglas al alcance acordado. Datos ficticios: las demos no realizan cobros, reservas, envíos ni solicitudes
reales.
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ALTUM INVENTARIO

Control de inventario
Consulta existencias, registra movimientos y detecta qué productos necesitan reposición.

Para: Comercios, almacenes pequeños y negocios que administran productos.

• Alta, edición y baja de productos
• Entradas y salidas con historial
• Alertas de existencias mínimas
• Exportación y resumen del inventario

En la práctica: Un comercio revisa productos por debajo del mínimo y prepara su reposición.

Prueba: Agrega un producto, registra una entrada o salida y observa cómo cambian los indicadores.

ALTUM COMMERCE

Tiendas en línea
Una experiencia de compra con catálogo, carrito y seguimiento de pedidos para tu marca.

Para: Marcas y comercios que quieren vender productos en línea.

• Catálogo y filtros
• Carrito y cálculo de envío de ejemplo
• Confirmación de compra simulada
• Historial de pedidos

En la práctica: Una marca muestra su colección y recibe pedidos mediante el canal acordado.

Prueba: Recorre una tienda de muestra y completa una compra simulada, sin tarjeta ni cobro.

Adaptamos identidad, contenido y reglas al alcance acordado. Datos ficticios: las demos no realizan cobros, reservas, envíos ni solicitudes
reales.
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ALTUM PROYECTOS

Portal de proyectos
Organiza entregables, responsables y fechas en un tablero que muestra el avance del trabajo.

Para: Agencias, constructoras, estudios y equipos que coordinan proyectos.

• Tablero por estado
• Tareas con responsable y fecha
• Edición y eliminación
• Avance y filtro por proyecto

En la práctica: Un equipo sabe qué debe entregar, quién lo atiende y qué sigue.

Prueba: Crea una tarea, asigna una fecha y muévela entre pendientes, en proceso y terminadas.

ALTUM SEARCH

Búsqueda de información
Un buscador que reúne documentos y respuestas del negocio con filtros y resultados relevantes.

Para: Negocios con catálogos, manuales, políticas o documentación frecuente.

• Búsqueda por palabras
• Resultados ordenados por relevancia
• Filtros por categoría
• Biblioteca editable de documentos

En la práctica: Una persona nueva encuentra las instrucciones de una devolución sin recorrer carpetas.

Prueba: Busca una política o servicio, abre su contenido y agrega un documento a tu biblioteca de ejemplo.

Adaptamos identidad, contenido y reglas al alcance acordado. Datos ficticios: las demos no realizan cobros, reservas, envíos ni solicitudes
reales.
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ALTUM FINANZAS

Finanzas del negocio
Un panel de ingresos, gastos y presupuestos para entender el flujo de tu negocio mes a mes.

Para: Profesionales, comercios y pequeños negocios que quieren ordenar sus números.

• Registro y edición de ingresos y gastos
• Reporte mensual y flujo neto
• Presupuestos con alertas por categoría
• Búsqueda y exportación de movimientos

En la práctica: Un taller identifica en qué categorías gastó más de lo planeado.

Prueba: Registra un gasto y observa su efecto en el flujo neto y el presupuesto de la categoría.

ALTUM CLIENTES

Ventas y clientes
Organiza prospectos, etapas comerciales y próximos seguimientos para dar continuidad a cada
conversación.

Para: Negocios de servicios, vendedores y equipos que atienden oportunidades comerciales.

• Cartera editable de oportunidades
• Etapas del proceso de venta
• Fechas y notas de seguimiento
• Valor potencial y exportación de cartera

En la práctica: Una empresa revisa a quién enviar una propuesta o dar seguimiento esta semana.

Prueba: Agrega un prospecto, programa su seguimiento y actualiza su etapa en el proceso comercial.

Adaptamos identidad, contenido y reglas al alcance acordado. Datos ficticios: las demos no realizan cobros, reservas, envíos ni solicitudes
reales.
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ALTUM COTIZA

Cotizaciones digitales
Crea presupuestos con conceptos, cantidades y descuentos, y prepara un documento que puedas
presentar.

Para: Técnicos, talleres, estudios y profesionales que cotizan productos o servicios.

• Conceptos y totales calculados
• Descuentos y vigencia de propuesta
• Duplicación y seguimiento de estados
• Documento imprimible y exportación

En la práctica: Un prestador de servicios reutiliza una propuesta y presenta sus conceptos de forma ordenada.

Prueba: Crea una cotización, agrega conceptos, revisa el total y abre su vista lista para imprimir.

ALTUM SERVICIO

Órdenes de servicio
Recibe equipos o solicitudes, asigna responsables y lleva un historial del trabajo hasta la entrega.

Para: Talleres, instaladores y negocios de reparación o mantenimiento.

• Alta y edición de órdenes con folio
• Responsable, fecha y prioridad
• Etapas con historial de avances
• Búsqueda y exportación de servicios

En la práctica: Un taller consulta qué equipo está en diagnóstico y qué trabajo ya puede entregarse.

Prueba: Abre una orden, registra un cambio de estado con una nota y consulta su historial.

Adaptamos identidad, contenido y reglas al alcance acordado. Datos ficticios: las demos no realizan cobros, reservas, envíos ni solicitudes
reales.



ALTUM
PRESENTACIÓN COMERCIAL

www.altumlapaz.com  |  Edición 08.09.2026 08 / 10

ALTUM METAS

Finanzas personales
Organiza un presupuesto mensual y visualiza el avance de tus metas de ahorro con aportaciones de
ejemplo.

Para: Personas, profesionales independientes y hogares que quieren ordenar su presupuesto.

• Plan mensual de ingresos y gastos
• Metas con fecha e importe objetivo
• Registro de aportaciones y avance
• Proyección simple y exportación

En la práctica: Una persona separa el presupuesto del hogar de sus objetivos y revisa cuánto le falta.

Prueba: Ajusta el presupuesto, crea una meta y registra una aportación para ver cómo cambia el avance.

ALTUM SOPORTE

Mesa de ayuda
Centraliza incidencias, asigna responsables y registra respuestas para que cada solicitud tenga
continuidad.

Para: Negocios con soporte técnico, oficinas, proveedores de redes y equipos de atención.

• Tickets por categoría y prioridad
• Asignación y fecha objetivo
• Historial de respuestas
• Panel de pendientes y exportación

En la práctica: Un proveedor de redes organiza solicitudes de conectividad y documenta su resolución.

Prueba: Registra una incidencia de Wi-Fi, asigna a un responsable y añade una respuesta hasta resolverla.

Adaptamos identidad, contenido y reglas al alcance acordado. Datos ficticios: las demos no realizan cobros, reservas, envíos ni solicitudes
reales.
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TRABAJO PUBLICADO / EVIDENCIA

De una necesidad real
a una experiencia visible.
Dos proyectos que puedes visitar. Cada caso describe el contexto, la participación y la entrega de
Altum.

Orthomax / salud Conchalito Tours / turismo

Presentación de servicios odontológicos, información del
consultorio y un recorrido para solicitar atención.

Presentación de experiencias, rutas, información de visita
y un recorrido de contacto para reservar.

www.orthomaxlapaz.com www.conchalitotours.com

Una buena página responde antes de que te pregunten.
Qué ofreces, por qué elegirte, cómo funciona y cuál es el siguiente paso. Diseñamos el contenido y la
navegación alrededor de esas decisiones.

Explora los casos: www.altumlapaz.com/proyectos/
Las imágenes muestran trabajo publicado. No se atribuyen cifras de ventas ni resultados sin una
medición confirmada.

https://www.altumlapaz.com/proyectos/
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EL SIGUIENTE PASO

Conversemos sobre
lo que quieres mejorar.
Puedes comenzar con un proceso concreto y una primera entrega que podamos comprobar
juntos.

Comprender

Necesidad y
prioridades

Definir

Alcance e
inversión

Construir

Diseño, pruebas
y revisión

Acompañar

Entrega y
siguiente paso

Lo que acordamos Lo que recibes

Un objetivo prioritario Una propuesta con funciones y entregables concretos.

Una forma de validar Escenarios que deben funcionar antes de aceptar la entrega.

Una continuidad definida Capacitación, mantenimiento y costos externos según la propuesta.

Hola, soy Oscar.
Detrás de Altum: diseño, desarrollo y atención directa desde La Paz, Baja
California Sur.

+52 612 212 5198
www.altumlapaz.com/contacto/

Para nuestra primera conversación: cuéntame cómo trabajas hoy, qué te quita tiempo y qué te
gustaría lograr. Con eso elegimos una referencia y definimos el siguiente paso.

https://www.altumlapaz.com/contacto/

